
ORGANISÉ(E) ET AUTONOME, 
VOUS AUREZ POUR MISSIONS DE : 

 Identifier, prospecter et fidéliser les clients potentiels pour développer les 
opportunités d’affaires,

 Fournir un soutien technique aux clients et analyser leurs besoins,
 Effectuer des études techniques et des audits pour proposer des 

solutions adaptées et personnalisées.
De formation supérieure Bac + 3-5, vous avez une expérience significative 
dans le secteur de l’eau et l’assainissement, et vous faites valoir une 
aisance relationnelle et une appétence pour le développement commercial. 
Nous vous accompagnerons vers une montée en compétences afin de 
vous épanouir professionnellement.

Nous vous remercions de faire acte de candidature en envoyant votre 
dossier composé d’un CV, d’une lettre de motivation, et copies de diplômes, 
par MAIL, à notre Cabinet Conseil, à l’attention de Régine JOUVIN : 

Le Cabinet Executive Solutions garantit la plus stricte confidentialité dans la gestion de vos candidatures. 

AVANT le 17 mars 2025
recrutement@executive.pf

Notre Groupe offre des 
solutions globales de 
traitement d’eau pour les 
collectivités, le secteur 
tertiaire et les industriels. 
Dans le cadre de notre 
développement en 
Polynésie française, 
Epureau PF recherche son

 CHARGÉ    
    D’AFFAIRES
    H/F
pour prospecter, 
développer, suivre et 
conseiller techniquement 
et commercialement 
nos clients.

Homme/Femme de terrain, vous avez une approche globale 
permettent une réflexion mêlant les dimensions commerciales, 

techniques, environnementales et financières.


